
P R É S E N T E Z  E T  F A I T E S

A D H E R E R  A  V O S  P R O J E T S  !

P U B L I C
C h e f s  d e  p r o j e t ,  c o n s u l t a n t s ,  c h e f s  d e
p r o d u i t s ,  p o r t e u r s  d e  p r o j e t s ,  c a d r e s
m a n a g e r s  

P R E R E Q U I S
P r é s e n t e r  r é g u l i è r e m e n t  d e s

r e c o m m a n d a t i o n s

D i s p o s e r  d ' u n  o r d i n a t e u r  p e r s o n n e l  e t

d ' u n e  c o n n e x i o n  q u a l i t a t i v e  

M O D A L I T E S
F o r m a t i o n  1 0 0 %  d i s t a n c i e l  

I n t r a - e n t r e p r i s e

E n t r e  2  e t  5  p a r t i c i p a n t s

D E L A I  D ’ A C C E S
1  à  6  m o i s  s u i v a n t  l a  d e m a n d e

d ’ i n t e r v e n t i o n

D U R E E
2  v i s i o - c o n f é r e n c e s  d e  3 , 5 h

 +  t r a v a i l  s u r  p l a t e f o r m e  d i g i t a l i s é e  ( 3 h )

T A R I F
4 5 0  e u r o s  H T  /  p a r t i c i p a n t

A C C E S  H A N D I C A P E S
P o u r  t o u t e  d e m a n d e  s p é c i f i q u e ,  n o u s

c o n t a c t e r

Vous êtes régulièrement amené à présenter des

recommandations, face à des dirigeants, des

investisseurs, des clients.  

Dans tous les cas, l’enjeu est de créer l’adhésion ! 

Pour autant, vous n’avez jamais rééllement appris

à le faire et vous vous sentez parfois déboussolé. 

Cette formation vous donnera les méthodologies

pratiques pour gagner en pouvoir de conviction et

vendre sereinement vos projets.

O B J E C T I F S  D E  F O R M A T I O N

Démarrer son intervention avec professionnalisme

et sérénité

Développer son charisme via le langage corporel de

visu ou en visio

Marquer les esprits et se différencier avec les

techniques d’impact et de rhétorique 

Gagner en fluidité et en clarté

Identifier les 5 pratiques gagnantes du support ppt

Structurer sa préparation pour être plus efficace

E V A L U A T I O N

Evaluation à chaud à l’issue de l’action de formation

Evaluation à froid 6 mois après l’action de formation

M E T H O D E S

Méthode active fortement privilégiée

Intelligence collective

Jeux de rôle et cas pratiques réalisés sur mesure
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C O N T A C T

Renseignements complémentaires :

anagramme-formation.fr

Pour toute demande : 

     abd@anagramme-formation.fr

O B J E C T I F S  O P E R A T I O N N E L S

Gagner en impact et capacité de conviction lors

des présentations de projets

Développer l’aisance en situation de présentation

de visu ou en visio


